
Le métier
L’employé commercial intervient dans tous types d’unités 
commerciales (sédentaires ou non, alimentaires ou non, 
spécialisées ou généralistes, en libre-service ou en vente assistée). 
Il participe à l’approvisionnement, vend, donne des conseils à la 
clientèle et la fidélise. Il participe à l’animation de la surface de vente 
et assure la gestion commerciale attachée à sa fonction.

Les débouchés
Débouchés professionnels :

Le titulaire de ce diplôme peut occuper un emploi de commerçant(e), 
téléconseiller(ère), vendeur(euse), gestionnaire de rayon,...

Poursuites d’études :

BTS Management Commercial Opérationnel à l’UFA du lycée Félix Faure de 
Beauvais ou à l’UFA du lycée des métiers Gay Lussac de Chauny.

BTS Négociation Relation Client à l’UFA du lycée Cassini de Clermont de 
l’Oise.

La formation

Taux de réussite 2019 - 2020 100%

Tertiaire - Vente / Commerce

Baccalauréat 
Professionnel

Unité de Formation par Apprentissage

Lycée des métiers Jean-Baptiste Corot 
4 & 6 rue Henri Lebesgue
60 000 BEAUVAIS

L’accès à la formation

Les équipements

Une salle équipée de postes informatiques reliés 
à Internet avec tous les logiciels nécessaires à leur 
apprentissage (traitement de texte, gestion commerciale 

et logiciel de dépouillement d’enquêtes).

Les apprentis bénéficient de tous les services de 
l’établissement : Internet, Centre de Documentation et 

d’Information, Restauration, Internat...

L’alternance

1 semaine en centre de formation. 
1 semaine en entreprise.

Pour intégrer directement la formation par apprentissage (à 
partir de la première professionnelle), le candidat doit avoir 

effectué une seconde ou alors être titulaire au minimum 
d’un CAP ou d’un diplôme de niveau V de la filière.

La formation s’effectue sur 3 années. La première se déroule par voie 
scolaire, les deux suivantes par apprentissage. La pédagogie utilisée 
s’appuie sur le vécu des apprentis en entreprise.

La formation s’effectue en lien étroit avec les employeurs. Un suivi 
personnalisé est mis en place, des échanges réguliers entre le centre 
de formation et les professionnels sont planifiés.

Elle comprend des cours d’enseignement général et d’enseignement 
professionnel.

Contact : Monsieur PADE Samuel - Directeur Délégué 
aux Formations Professionnelles et Technologiques 
Tél. : 03.44.02.86.64 / Port. : 06.14.64.41.39
E-mail : samuel.pade@ac-amiens.fr
Plus d’informations : https://bit.ly/38pjc3j 
Référent handicap : julien.vernet@ac-amiens.fr

Métiers du commerce et de la vente
Option A - Animation et gestion de 

l’espace commercial

Les qualités requises

• Avoir  le sens de la communication et du relationnel,
• Être dynamique,

• Faire preuve d’organisation, d’adaptation et de 
disponibilité,

• Avoir une présentation irréprochable.


